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. 9-Monatsbericht 6-Monate: Juli bis Dezember 2004

Mai 2005 o Gesamtumsatz wachst mit 35,1% auf € 18,4 Mio.
. 12-Monatsergebnisse e EBIT um 113% auf € 4,5 Mio. gesteigert
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Sept. 2005 o Geschéftsbereich Personal Device Security wachst mit 29,2%

Umsatz mit Software-Lizenzen wéachst Uberproportional mit 40,5%

. Hauptversammlung . ) . )

24. Nov. 2005 o Geschéftsbereich Transaction Security wachst mit 54,1%

o Positiver operativer Cash-flow von € 2,1 Mio.

Ausblick Bedeutsame Ereignisse nach Ablauf des zweiten Quartals 2004/2005
Erhéhung des Wachstums- e |BM und Utimaco bauen Zusammenarbeit aus:

ziels fur das Geschaftsjahr
2004/2005 auf mindestens
20%

IBM nimmt zusatzlich zu SafeGuard Easy nun auch SafeGuard PrivateDisk in weltwei-
tes Vertriebssportfolio auf

Utimaco wird Global Platinum Partner von IBM und zahlt nun zu den ausgewahlten

Verstarkte Investitionen im Technologie- und Marketing-Partnern des Partner Alliance Program von IBM

zweiten Halbjahr zum Aus- ) . . .
bau der fiihrenden Markt- o Utimaco erhalt GroRauftrag von skandinavischer Bank: FéreningsSparbanken erteilen

position geplant umfangreichen Upgrade-Auftrag fir SafeGuard-Losungen zur flichendeckenden Absi-
cherung ihrer Windows XP Arbeitsplatze

o Dr. Horst Gortz wird nach Niederlegung seines Aufsichtsratsmandats Ehrenvorsitzen-
der des Aufsichtsrats - Neuer Aufsichtsratsvorsitzenden wird auf Vorschlag von Dr.
Gortz der bisherige Stellvertreter Helmuth Coqui

Utimaco Safeware AG R 2004/2005 2003/2004 2004/2005 2003/2004
WKN: 7572406 Euro “000 Q2 Q2 6-Monate 6-Monate
ISIN: DE0007572406 Okt - Dez Okt - Dez Jul - Dez Jul - Dez
Reuters: UTIG.DE Umsatz 11.149 7.365 18.421 13.630
Bloomberg: USA Wachstum 51,4% 1,9% 35,1% 3,9%
Internet:  www.utimaco.de EBITDA 3.679 1.741 4.753 2.400
. Marge 33,0% 23,6% 25,8% 17,6%
Investor Relations
Jutta Stolp (CIRO) EBIT 3.535 1.592 4.478 2.103
mailto: jutta.stolp@utimaco.de Marge 31,7% 21,6% 24,3% 15,4%
Tel.  +49(0)6171 88-1117 Nettoergebnis 2.991 978 3.521 1.285
Fax. +49 (0)6171 88-1050
Marge 26,8% 13,3% 19,1% 9,4%
P?stanschr|ﬂ: EPS (gem. IFRS)
Utimaco Safeware AG - unverwassert €021 €0,08 €025 €013
Investor Relations
- verwassert €0,20 €0,07 €0,24 €0,11
Postfach 20 26
DE-61410 Oberursel Cash Flow operativ 641 1.077 2.092 1.653
Mitarbeiter (31.12.) 213 202 213 202
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Grundsétze und Methoden der Rechnungslegung

Der ungeprifte Quartalsabschluss wurde in Euro im Einklang mit den International Financial Reporting Standards
(IFRS) erstellt. Im Geschéftsjahr 2004/2005 sind geméaR IFRS 3 keine Abschreibungen mehr auf den Geschéfts—
oder Firmenwert vorzunehmen. Stattdessen ist der Geschéfts— oder Firmenwert einmal jahrlich einer Werthaltig-
keitspriifung zu unterziehen. Durch diese Neuregelung entféllt die Abschreibung auf den Geschéafts— oder Firmen-
wert in H6he von TEUR 64 je Quartal. Dariiber hinaus weist der Quartalsabschluss keine Veranderungen in den
Rechnungslegungsgrundséatzen und —methoden gegeniiber dem Konzernjahresabschluss des zum 30. Juni 2004
abgeschlossenen Geschéftsjahres 2003/2004 aus. In dem Quartalsabschluss des Konzerns sind die Utimaco Safe-
ware AG und alle Tochtergesellschaften nach der Methode der Vollkonsolidierung einbezogen.

Umsatz- und Ergebnisentwicklung

Im 2. Quartal des aktuellen Geschéftsjahres 2004/2005
konnte die kontinuierliche Umsatz- und Ergebnisver-
besserung verstarkt werden.

das Auslandsgeschaft, das mit 38,3% gegeniiber dem
Vorjahr Uberproportional zum Gesamtwachstum zule-
gen konnte. Der Aufbau des USA-Geschéfts erzielte
erste Erfolge. So konnte der Umsatz dieser Region in

Hohe von € 1,1 Mio. gegentber der Vorjahresperiode
mehr als verdoppelt werden.
Umsatz und EBIT-Marge

Fortlaufende 12-Monatsbetrachtung Das Bruttoergebnis betrug € 14,9 Mio. (VJ: € 11,2

30 - r Mio.) bei einer Bruttomarge von 81,0% (VJ: 82,5%).
310 4 + . . .
Der operative Kostenblock (Vertriebs- und Marketing-
200 | 1 kosten, Forschungs- und Entwicklungskosten sowie
allgemeine Verwaltungskosten) erhéhte sich um 17,0%
210 ¢ T 200% auf € 10,7 Mio. (VJ: € 9,1 Mio.). Der Schwerpunkt lag
250 | 0% im Ausbau der Vertriebs- und Marketingaktivitaten. Die
Aufwendungen hierfiir wurden gegeniber der Vorjah-
230 0,0% resperiode um 27,9% gesteigert. Insgesamt konnten
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die operativen Kosten dagegen auf 58,0% des Umsat-
zes (VJ: 67,0%) gesenkt werden.

In den ersten sechs Monaten des Geschéftsjahres
2004/2005 wurde ein Umsatz in H6he von € 18,4 Mio.
(VJ: € 13,6 Mio.) erzielt. Dies entspricht einem Umsatz-

Kostenentwicklung
6-Monate (Jul - Dez)

7
wachstum von 35,1% gegenlber der Vorjahresperiode. 0o |
. . . 8'0 T
Die Region Deutschland verzeichnete nach sechs Mo- 60
naten einen Umsatz von € 11,9 Mio. und lag damit 'O T
. . . . 40 4
33,5% uber Vorjahr. Sehr erfreulich entwickelte sich
20 +
Umsatz nach Regionen 00 |
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10,0 -
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6,0 - (EBIT) in Hbhe von € 45 Mio. (VJ: € 2,1 Mio.)
40 sowie eine EBIT-Marge von 24,3% (VJ: 15,4%) erzielt.
20 1
00 | Das EBITDA-Ergebnis betrug nach sechs Monaten

Deutschland  Europa USA RAW € 4,8 Mio. (VJ:€ 2,4 Mio.), was einer Marge von

02/03 B03/04 | 04/05 25,8% (VJ: 17,6%) entspricht.

in Mio. €



Geschéaftsentwicklung im Konzern (Jul - Dez 2004) 3/10

Das Ergebnis nach Steuern verbesserte sich im Be-
richtszeitraum auf € 3,5 Mio. gegeniiber € 1,3 Mio. im
Vorjahr.

Das unverwasserte Ergebnis pro Aktie nach IFRS be-
trug € 0,25 (VJ: € 0,13) auf Basis einer gewichteten,
unverwasserten Aktienzahl von 14.075.943
(VJ: 10.258.386). Das verwasserte Ergebnis pro Aktie
nach IFRS betrug € 0,24 (VJ: € 0,11) auf Basis einer
gewichteten, verwasserten Aktienzahl von 14.745.449
(VJ: 11.840.308).

Das Finanzergebnis in H6he von € -0,1 Mio. ist durch
den Wegfall eines Finanzderivats (Darlehensoption
Investcorp) mit einem nicht cash-wirksamen Zinsauf-
wand in Héhe von € 0,3 Mio. im ersten Quartal einma-
lig belastet worden.

In den ersten sechs Monaten wurde ein positiver ope-
rativer Cash-Flow in Ho6he von € 2,1 Mio.
(VJ: €1,7 Mio.) erzielt.

Vermodgens- und Finanzlage

Utimaco verfugt auch mit Ablauf des zweiten Quartals
Uiber eine Bilanz mit betrachtlichen finanziellen Res-
sourcen. So betrugen die liquiden Mittel zum 31. Dez.
2004 € 19,2 Mio. (per 30. Juni 2004: € 16,4 Mio.). Die
kurzfristigen Vermoégensgegenstande (Zahlungsmittel,
Forderungen, Vorrate und sonstige kurzfristigen Ver-
mogenswerte) Uberstiegen die kurzfristigen Verbind-
lichkeiten um 216% (per 30. Juni 2004: 187%).

Die Erhéhung des Eigenkapitals im Berichtszeitraum
von € 20,7 Mio. auf € 25,5 Mio. resultiert aus dem Peri-
odentberschuss in Hohe von € 3,5 Mio. sowie aus der
Ausiuibung von Optionen aus der in 2003 ausgegebe-
nen Optionsanleihe. Die Eigenkapitalquote betrug zum
31. Dez. 2004 70,2% (per 30. Juni 2004: 68,0%) .

Investitionen

Fur den Austausch und die Erweiterung von IT-
Equipment sowie Arbeitsplatzausstattung wurden in
den ersten sechs Monaten Investitionen in Hohe von
rd. € 0,5 Mio. getatigt. Weitere € 0,1 Mio. wurden im
Rahmen der Einfiihrung eines neuen ERP-Systems
investiert. Insgesamt beliefen sich die Investitionen im
Berichtszeitraum auf € 0,6 Mio. (VJ: € 0,2 Mio.).

Mitarbeiter

Zum 31. Dez. 2004 beschéftigte Utimaco 213 Mitarbei-
ter (VJ: 202 Mitarbeiter). Hiervon waren zum Berichts-
stichtag 65% im Inland (VJ: 66%) und 35% der Mitar-
beiter im Ausland (VJ: 34%) tatig.

Aktien- und Optionsbhestande von Vorstand
und Aufsichtsrat

Zum Stichtag 31. Dez. 2004 beliefen sich die Aktien-
und Optionsbestande gemal § 22 WpHG bei Vorstan-
den und Aufsichtsraten auf nachstehende Stiickzahlen:

. ) . Aktien Optionen
Aktien— u. Optionsbestén-

de zum 31.12.2004 gem. 8 22 WpHG aus Options-
anleihe
Vorstand
Martin Wiilfert 139.967 15.385
Christian Bohne 139.965 62.750

Aufsichtsrat

Dr. Horst Gortz 1.536.974
(inkl. Horst Gortz Stiftung)

Helmuth Coqui 2.000
Hazem Ben-Gacem -
Geralt Goder 5.000
Prof. Dr. Manfred Schlottke -
Bernd Schroeder 30.000

Auftragslage — Saisonalitat

Utimaco liefert ihre Produkte und Loésungen im Allge-
meinen kurz nach Auftragseingang aus und verfiigt
Ublicherweise Uber keinen erheblichen Auftragsuber-
hang. Der Absatz von Produkten und Losungen hangt
im Wesentlichen von den im jeweiligen Quartal einge-
gangenen und erfillten Auftragen ab und kann nicht
sicher vorausgesagt werden.

Wechsel im Aufsichtsrat

Der Firmengriinder und bisherige Aufsichtsratsvorsit-
zende Dr. Horst Gortz hat mit Wirkung zum 21.02.2005
sein Aufsichtsratsmandat niedergelegt und wurde am
selben Tag vom Aufsichtsrat fiir seine langjahrigen und
besonderen Verdienste einstimmig zum Ehrenvorsit-
zenden des Aufsichtsrats auf Lebenszeit ernannt. Zum
neuen Aufsichtsratsvorsitzenden wurde auf Vorschlag
von Dr. Gortz der bisherige Stellvertreter Helmuth Co-
qui gewahlt. Zum neuen stellvertretenden Aufsichts-
ratsvorsitzenden wurde Prof. Dr. Manfred Schlottke
gewahlt, der dem Aufsichtsrat seit dem Jahr 2000 an-
gehort.

Ausblick

Nach der sehr erfreulichen Umsatzentwicklung in den
ersten sechs Monaten und einem guten Start ins zweite
Halbjahr erhéhen wir das Wachstumsziel fir das Ge-
schaftsjahr 2004/2005 auf mindestens 20%.
Aufgrund der ebenfalls positiven Ergebnisentwicklung
werden wir die Investitionen in den Ausbau unserer
fuhrenden Marktposition weiter verstéarken. Gleichzeitig
erwarten wir fir das Gesamtjahr eine Ergebnisverbes-
serung gegenuber dem Vorjahr.
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Segmentberichterstattung

Zum Zweck der Unternehmensleitung ist Utimaco in zwei Geschéftsbereiche (Segmente) organisiert:

® Personal Device Security (Produktgeschéft)

® Transaction Security (Projektgeschéft)

Ertrage zwischen den Segmenten werden gesondert dargestellt. Grundlage fur die Verrechnung von Lieferungen und
Leistungen zwischen den Segmenten sind die gegeniiber Kunden geltenden Marktpreise.

Personal Device Security: Erhebliche Umsatz-
steigerung und Ergebnisverbesserung

Der Geschaftsbereich Personal Device Security entwi-
ckelt, vermarktet und vertreibt professionelle Software-
Sicherheitsprodukte zum Schutz von Daten vor unbe-
rechtigtem Zugriff auf Endgeraten wie Desktops, Note-
books, PDAs und Smartphones sowie zum Schutz
sensibler Daten auf Netzwerk-Servern. Der Vertrieb
erfolgt sowohl direkt als auch indirekt.

Personal Device Security konnte auch im zweiten
Quartal des aktuellen Geschéftsjahres 2004/2005 die
kontinuierliche Steigerung des Umsatzes mit der
SafeGuard-Produktfamilie (Lizenz— und Wartungserlo-
se) fortsetzen.

Personal Device Security
Umsatz SafeGuard-Produktfamilie
Fortlaufende 12-Monatsbetrachtung

22,0 -
210 +
20,0
19,0 +
18,0
7,0

16,0
55,0

Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2
02/03 03/04 03/04 03/04 03/04 04/05 04/05
—m—inMio.€

Der Umsatzanteil der SafeGuard-Produktfamilie betrug
in den ersten sechs Monaten 90,1%, wobei das Lizenz-
geschaft mit 40,5% (berproportional zum Gesamtum-
satz des Geschéftsbereiches Personal Device Security
gewachsen ist.

Personal Device Security
Umsatz nach Produkgruppen
6-Monate (Jul - Dez)

Hardware
6%

Serwce 4%

Lizenzen
73%

Wartung
17%

Insgesamt erzielte dieser Geschéftsbereich in den
ersten sechs Monaten des aktuellen Geschéftsjahres
2004/2005 einen Umsatz in Hohe von € 13,5 Mio. Dies
entspricht einer Steigerung von 29,2% gegeniuber dem
Vorjahreszeitraum (€ 10,4 Mio.). Der Beitrag zum ope-
rativen Ergebnis (Segmentbeitrag) betrug € 4.5 Mio.
(VJ: € 3,0 Mio).

Personal Device Security 2004/2005 2003/2004
Euro “000 6-Monate 6-Monate
Jul - Dez Jul - Dez
Umsatz 13.502 10.448
Wachstum 29,2% -5,4%
Segmentbeitrag * 4.500 3.048
Marge 33,3% 29,2%

* vor Umlage zentraler Kosten

Zusammenarbeit mit IBM ausgebaut

Seit Beginn des zweiten Quartals 2004/2005 vermark-
tet IBM nach Abschluss eines Resellervertrags
SafeGuard Easy weltweit als zertifizierte Sicherheitsop-
tion der IBM ThinkVantage Technologien. IBM bietet
damit seinen Kunden eine einzigartige Losung an, die
eine vollstandige Festplattenverschliisselung, Daten-
wiederherstellung und Maschinenbindung auf einem
System verbindet.

Weiterhin gibt Utimaco den Ausbau der Zusammenar-
beit mit IBM bekannt. Zusatzlich zum Festplatten-
verschlisseler SafeGuard Easy nimmt IBM nun eine
zweite Sicherheitsldsung von Utimaco - den Container-
Verschlusseler SafeGuard PrivateDisk - in ihr Sicher-
heitsportfolio fur ThinkPad Notebooks und ThinkCentre
PCs auf und wird beide Losungen weltweit als Sicher-
heitsoption anbieten. Im Zusammenhang mit diesem
Angebot haben Utimaco und IBM ein Global Alliance
Agreement Uber die gemeinsame Vermarktung von
Verschlisselungslésungen fir Personal Computer und
Notebooks unterzeichnet.

Forschungs- und Entwicklungaktivitaten des
Bereiches Personal Device Security

Neben der fortlaufenden Anpassung und Verbesserung
der bestehenden Produkte konzentriert der Geschéfts-
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bereich Personal Device Security seine Forschungs-
und Entwicklungsaktivitaiten im laufenden Geschéfts-
jahr auf die weitere Auspragung des Produktportfolios
in Richtung Secure Mobile Computing. So wird Perso-
nal Device Security das bestehende Produktportfolio
mit LOsungen fur den wachsenden Markt von
Smartphones erweitern, die auf der Betriebssystem-
plattform Symbian basieren. Um die technologische
Zusammenarbeit mit Symbian zu intensivieren, ist
Utimaco im Dezember 2004 dem Symbian Platin-
Programm beigetreten.

Mit Ablauf des Jahres 2004 ist Utimaco auch eine
Technologiepartnerschaft mit Oracle eingegangen. Ziel
dieser Partnerschaft ist es, Kunden eine optimale Nut-
zung dieser Datenbank als Basis der Administration
von Sicherheitseinstellungen fur SafeGuard-Lésungen
zu ermdglichen.

Ein weiterer Schwerpunkt der Forschungs- und Ent-
wicklungsaktivitaten ist die aktive Mitgestaltung der
sTrusted Computing“-Architektur in Zusammenarbeit
mit international fihrenden IT-Unternehmen wie Micro-
soft, Intel, IBM, HP und AMD. Die Basis des ,Trusted
Computing” bildet ein neuer Sicherheitschip (,Trusted
Platform Module*), der als Hardware-Plattform fir er-
ganzende Sicherheitssoftware fungiert. Utimaco nutzt
diese neue Architektur bereits mit den Produkten Safe-
Guard Easy, SafeGuard LAN Crypt und SafeGuard
PrivateDisk.

Neue Produkt-Features und Produkt-Releases in Q2

SafeGuard Easy

Im zweiten Quartal wurde ein Verfahren zur schlanken
und sicheren Migration der Festplattenverschliisselung
SafeGuard Easy beim Betriebssystemwechsel entwi-
ckelt. SafeGuard Easy bietet damit Kunden eine einzig-
artige Migrationsféhigkeit verschlisselter Infrastruktu-
ren Uber alle MS-Plattformen hinweg, sodass eine Um-
stellung auf eine neue Betriebssystemplattform sehr
sicher, in kiirzester Zeit und unter beachtlicher Kosten-
ersparnis vollzogen werden kann.

SafeGuard LANCrypt 3.11

Diese neue Version der Datei- und Verzeichnisver-
schliisselung fiir Arbeitsgruppen wurde speziell fir den
Einsatz in groBen Organisationen weiterentwickelt. So
ermdglicht die Version 3.11 eine hierarchische Verwal-
tung von Sicherheitseinstellungen und unterstiutzt ver-
schiedene Directory Services, wie z.B. Microsoft Active
Directory oder Novell eDirectory.

SafeGuard PDA 3.0

Die Version 3.0 mit neuer PIM-Verschliisselung ist nun
auch gegen Hard Reset immun. Durch die automati-
sche Reaktivierung der letztglltigen Sicherheitseinstel-

Transaction Security: Auch im zweiten
Quartal umsatzstark und hochprofitabel

Der Geschéftsbereich Transaction Security realisiert
kundenspezifische Sicherheitsprojekte auf der Basis
eigener Technologien zur Absicherung schiitzenswer-
ter, verteilter elektronischer Prozesse. Zu den Basis-
technologien zéhlen Software-Komponenten (PKI, digi-
tale Signatur, Security Gateways und Telekommunika-
tions-Managementsysteme) sowie ein Hardware-
Sicherheitsmodul, in dem kryptographische Dienste in
einer sicheren Hardware-Umgebung geschiitzt sind.

Transaction Security erzielte in den ersten sechs Mo-
naten einen Umsatz von € 5,3 Mio. inklusive eines
Innenumsatzes von € 0,3 Mio. (VJ: € 3,4 Mio. inklusive
eines Innenumsatzes von € 0,2 Mio.). Die Steigerung
von 54,1% gegenliber dem Vorjahreszeitraum resultiert
u.a. aus der stark wachsenden Nachfrage nach Tele-
kommunikations-Managementsystemen, deren Funkti-
onalitdt nun auch E-Mail-Providern angeboten wird,
sowie nach Hardware-Sicherheitsmodulen.

Transaction Security
Umsatzentwicklung
Fortlaufende 12-Monatsbetrachtung

Q- Qr Q2 B Q- Qr
02/03 03/04 03/04 03/04 03/04 04/05 04/05

—o—inMio.€

Der Beitrag des Geschéftsbereichs Transaction
Security zum operativen Ergebnis (Segmentbeitrag)
betrug € 2,2 Mio. (VJ: € 1,1 Mio.).

T tion S it 2004/2005 2003/2004
ransaction secuirity 6-Monate 6-Monate
Euro “000 Jul - Dez Jul - Dez
Umsatz* 5.261 3.414
Wachstum 54,1% 54,2%
Segmentbeitrag ** 2.166 1.112
Marge 41,2% 32,6%

* inkl. Innenumsatz i.H.v. TEUR 343 (VJ: TEUR 231)
** yor Umlage zentraler Kosten
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Forschungs- und Entwicklungaktivitaten des
Bereichs Transaction Security

Der Geschaftsbereich Transaction Security entwickelt
Basistechnologien, die in Projekten zum Einsatz kom-
men und auch im Rahmen von OEM-Partnerschaften
vermarktet werden. Diese Basistechnologien werden
fortlaufend weiterentwickelt und auf spezielle Einsatz-
gebiete ausgerichtet.

SignaturServer

Mit dem im ersten Quartal fertig gestellten SignaturSer-
ver kdnnen signaturgesetzkonforme Massensignaturen
aulRerhalb von Trustcentern erzeugt werden. Mit dieser
Lésung kénnen z. B. elektronische Rechnungen mit
einer gesetzeskonformen Signatur versehen werden,
sodass sie zum Umsatzvorsteuerabzug berechtigt sind.
Im November 2004 wurde erstmalig die Einbindung
des SignaturServers in die Integrationsplattform
.Business Integration Server" (BIS) der Seeburger AG
vorgestellt. Seinen mehr als 6.000 Kunden kann See-
burger auf Basis des SignhaturServers nun den gesam-
ten Prozess der elektronischen Rechnungsstellung
anbieten. Zur CeBIT wird die Integration des Signatur-
Servers in die SAP Systemlandschaft vorgestellt. Die
Zertifizierung der Funktionsbibliothek des SignaturSer-
vers nach ITSEC E2 hoch wird bis Ende April erwartet.

CryptoServer

Der CryptoServer ist eine Basiskomponente, die u.a.
bei der Absicherung von ePayment-Systemen, Tele-
kommunikationssystemen und Road-Pricing-Systemen
sowie in TrustCentern zum Einsatz kommt. Die neue
Generation des CryptoServers ist fur die wachsenden
Anforderungen an Geschwindigkeit und Hochverfiig-
barkeit kryptographischer Dienste konzipiert und wird
als Prototyp auf der CeBIT 2005 vorgestellt

Telekommunikations-Managementsysteme

Diese von vielen Telekommunikations-Providern einge-
setzte Sicherheitsldsung wurde fiir den vergleichbaren
Einsatz bei E-Mail Providern weiterentwickelt und ist
jetzt bei ersten Kunden erfolgreich im Einsatz.
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17.559 13.455 16.430 2.282
19.236 13.778 19.236 13.778




Anhang 10/10

5.652.594 5.652.594 26.807.941 111.236 -13.429.516 19.142.255

561.749 561.749 786.449 1.348.198
-14.655.043 -14.655.043

33.242 33.242
6.214.343 6.214.343  27.594.390 144478  -28.084.559 5.868.652
12.900 12.900 245.100 258.000
112.392 112.392

63.916 63.916

6.227.243 6.227.243  27.839.490 208.394  -27.972.166 6.302.962
6.227.243 6.227.243 2.490.897 8.718.140
-384.159 -384.159

149.700 149.700

1.542.428 1.542.428 894.272 2.436.700
382.332 382.332

3.116.691 3.116.691

2.753 2.753

13.996.914  13.996.914  31.372.532 211.147  -24.855.475 20.725.119
670.400 670.400 469.280 1.139.680
3.520.720 3.520.720

140.764 140.764

14.667.314 14.667.314 31.841.812 351.911 -21.334.754 25.526.284




